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In uno scenario dinamico come quello 
he caratterizza il mercato dei beni di 
argo consumo, è sempre più 
mportante per i professionisti del 
arketing e delle vendite ridurre il 

empo destinato a gestire i dati, 
ncrementando quello dedicato ad 
gire in base alle informazioni 
isponibili. 

PGNetwork.com, la nuova 
generazione dei servizi di Information 
Resources, sfrutta la comodità e la 
elocità di Internet per consentire agli 
tenti di accedere alle informazioni 
ecessarie, rese disponibili in un 

formato facilmente utilizzabile. 

CPGNetwork è concepito in forma 
modulare, per evolvere in modo da 
assecondare sia le crescenti necessità 
informative dei clienti, sia lo sviluppo 
della tecnologia. 
 C
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L  P R O D O T T O  

PGNetwork è uno strumento 
nformativo e gestionale che consente 
’accesso a contenuti organizzati in 
odo da facilitare il processo 

ecisionale. 

E  C A R A T T E R I S T I C H E  

PGNetwork.com è un sito Web 
ersonalizzato, suddiviso in moduli con 
unzionalità diverse, popolati di 
ontenuti informativi provenienti da 
iù fonti ed organizzati in base alle 
sigenze del cliente.  

onsente la profilazione degli utenti, e 
uindi la possibilità di distribuire 
elettivamente le informazioni sulla 
I InfoScan Srl
ia Noto, 10 
141 Milano 
lia 
l: +39 02 52 57 94 01 

ww.infores.com 
base delle esigenze di ciascuno. 

I moduli di CPGNetwork sono tre e 
possono essere integrati in tempi 
successivi: 
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CPGNetwork Preview 

CPGNetwork Reporting 

CPGNetwork Analyzer 

C P G N e t w o r k  P r e v i e w  
E’ a sua volta costituito da due aree:  

Knowledge Bank: dedicata alle 
informazioni sui servizi IRI, ai 
contatti e alle notizie. Contiene la
guida alle Misure IRI, il glossario
IRI, ma anche recensioni, articoli,
informazioni sui mercati ed altro 
ancora. 
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File cabinet: area operativa E’ il 
modulo destinato allo scambio di 
informazioni. Si tratta di un 
archivio elettronico dove i clienti 
e i responsabili del Servizio 
Clienti di Information Resources 
possono depositare i documenti 
che desiderano condividere. Un 
motore di ricerca permette di 
trovare facilmente le informazioni 
che occorrono. 

N E T W O R K  R E P O R T I N G  
ea reporting è costituita da un sito 

, con una navigazione 
onalizzata secondo le esigenze di 
un cliente. Questo sito accoglie 

rse tipologie di report estratti dalle
he dati. I report sono navigabili 
 dimensioni di pagina e sono 
cabili in formato MS Excel®. Le 
ipali categorie di report sono: 

eport standard: versione web 
ei report OSA, consistono di 
abelle e grafici disegnati secondo 
e specifiche fornite da ciascun 
liente.  

ey Performance Indicators: 
ono report di sintesi sui principali
ndicatori di performance relativi 
i prodotti chiave. 

lerts: report che si attivano 
utomaticamente in funzione di 
egole di analisi predefinite.  
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P G N E T W O R K  A N A L Y S E R   

’ la possibilità di accedere ai propri 
atabase direttamente da Internet, 
fruttando tutte le potenzialità di OSA 
Oracle Sales Analyser®) e le nuove 
unzionalità. 

A N T A G G I  

L’impiego di Internet ottimizza la 
gestione logistica delle 
informazioni, riducendo il traffico 
e-mail, lo spazio server e la 
necessità di far ricorso a sistemi 
tradizionali di distribuzione. 

La distribuzione delle 
informazioni è immediata per tutti
gli utenti, senza che occorra 
attendere l’arrivo dei database su 
CD. 

La condivisione dei dati, anche da 
fonti diverse, è possibile in 
qualsiasi momento da qualsiasi 
reparto o da qualsiasi Paese. 

La maggior efficienza nella 
gestione delle informazioni 
permette di ridurre l’operatività a 
favore del tempo dedicato 
all’analisi e all’approfondimento. 

Cresce la qualità dell’analisi, 
potendo disporre di informazioni 
strutturate in formati familiari, 
report per eccezione automatizzati
e pratiche d’uso consolidate. 
Copyright © IRI InfoScan s.r.l., 2003 
La redditività 
dell’investimento è 
ottimizzata, grazie alla 
possibilità di condividere 
le informazioni facilmente 
e velocemente con un 
maggior numero di 
persone in grado di 
sfruttarle. 

M E  C O N T A T T A R C I  

 maggiori informazioni su 
GNetwork.com, potete 
olgervi a Vittorio Cossarini,
isione Client System 

lutions di Information 
sources, tel. 02 52579.1 
ure scrivete a 

SSupport@infores.com. 
PGNetwork.com  

mailto:CSSSupport@infores.com

